Карточка дистрибьютора

	1.
	Ф.И.О.

	2.
	Идентификационный номер

	3.
	Адрес

	4.
	Телефон + e-mail

	5.
	Дата рождения

	

	1.
	
	Я сам
	Да
	Нет

	
	1.
	Внешний вид (костюм, рубашка, носки, галстук, часы, ботинки, деловой портфель, запах, прическа)
	
	

	
	2.
	Хорошее настроение (если у тебя плохое настроение, то сначала сделай хорошее, а потом иди работай) 
	
	

	
	3.
	Позитивное отношение
	
	

	
	4.
	Ответственность (умение возлагать ответственность на себя)
	
	

	

	2.
	
	Инструменты
	Да
	Нет

	
	1.
	Большая, дорогая, толстая, красивая тетрадь
	
	


	
	2.
	Ежедневник
	
	

	
	3.
	Ручка
	
	

	
	4.
	Диктофон
	
	

	
	5.
	Литература (старткит, журналы компании, брошюры, факты из газет, книги)
	
	

	
	6.
	Список знакомых (минимум 300 человек)
	
	

	
	7.
	Фотоаппарат (наличие фотоальбомов, в которых клиенты пишут своей рукой под своими фотографиями свою историю + телефон + Ф.И.О.)
	
	

	
	8.
	Видеокамера
	
	

	
	9.
	Адрес e-mail
	
	

	

	3.
	
	Алгоритм продажи
	Да
	Нет

	
	1.
	Приглашение
	
	

	
	2.
	Правильно назначить встречу
	
	

	
	3.
	Встреча, расположить человека
	
	

	
	4.
	Выявить проблемы приглашенного
	
	

	
	5.
	Факты, решающие его проблемы
	
	

	
	6.
	Назначение продукции и что это ему дает
	
	

	
	7.
	Сказать о том, что продукция на 100% натуральная + 100 % безопасная
	
	

	
	8.
	Закрытие сделки, объявление цены
	
	

	
	9.
	Ежемесячно заполнять новую карточку клиента
	
	


	4.
	
	Обязательства
	Да
	Нет

	
	1.
	а) знать продукт (ежедневно увеличивать свои знания о продукте)
	
	

	
	
	б) использовать продукт
	
	

	
	
	в) знать бизнес (знать преимущества компании Vision по сравнению с другими компаниями, знать факты и цифры MLM)
	
	

	
	2.
	Постоянный контакт со спонсором при помощи e-mail, голосовой почты, телефона и PalTalk
	
	

	
	3.
	Посещать систему обучения
	
	

	
	4.
	Список вопросов, на которые не смог ответить сам
	
	

	
	5.
	Выступления со сцены
	
	

	
	6.
	Холодные контакты
	
	

	
	7.
	Цель – создание окружения VIP
	
	

	
	8.
	Совершенствовать искусство промоушна
	
	


Одну карточку вы отдаете своему дистрибьютору, вторую оставляете себе. Если после 1-го месяца работы 80% пунктов не получило ответ «Да», вы даете человеку еще 15 дней, если и после этого срока он не изменился, не сделал выводы, вы говорите ему «До свидания».
